ANKIETA

1. Kto u Panstwa w firmie decyduje o zakupie materiatéw?
Prosze o podanie stanowiska i kontaktu do tej osoby (imie, nazwisko i numer telefonu)

2. Prosze o podanie miesiecznej ilosci i rodzaju kupowanych
materiatow eksploatacyjnych.

Ve

N
ilos¢ w miesiacu OEM* Alternatywa

. Kartridze (tusze)

Tonery laserowe

Tasmy barwiace

|Inne (jakie)

*produkt oferowany przez producentéw drukarek

3. Jaka kwote przeznacza Pan/Pani miesiecznie na zakup materiatéw
eksploatacyjnych?
(O do 300 PLN netto
(O 300-700 PLN netto
(O 700-2000 PLN netto
QO powyzej 2000 PLN netto
4. Gdzie zaopatruje sie Pan/Pani w materiaty eksploatacyjne
do drukarek?
O biuroserwis
O hurtownia
QO serwis drukarek
O market

5. Dlaczego wybrat Pan/Pani tego dostawce?

OCOOGCOOGOOOOGCOOGOOOOGCOOGOOOOGCOOGOOOOGCOOGOOOOGCOOGOOOOGCOOGOOOOGCOOGOOOOQECOOG

50% nizsze koszty wydruku

1 OO % satysfakcji
TAK!!!

Black Point PLUS
(25% wiecej i 30% taniej)

PRZEKONA] SIE SAM!
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atramenty ¢ tonery « tasmy
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www.blackpoint.pl bezptatna infolinia: 0 800 166 054
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atramenty « tonery * tasmy

ZASADY
Jak otrzymac toner
Black Point PLUS na prébe?

+ Umow sie na spotkanie z Handlowcem
+ Wypetnij ankiete i podpisz porozumienie

+ W ciggu 24 h otrzymasz produkt
do przetestowania

« Testuj toner Black Point PLUS przez 2 tygodnie
i przekonaj sie, ze spetnia Twoje oczekiwania. Jezeli nie,
mozesz go zwrocic¢ nie ponoszac zadnych kosztow.

GWARANTUJEMY 100 9% SATYSFAKC)I

WYSOKA JAKOSC
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@ PRESTIZ

POROZUMIENIE

zawarte W dniu ... W ottt pomiedzy:
e N
KLIENT | Nazwa:
Adres:
Osoba kontaktowa:
Telefon:
\Ilos',c' posiadanych-wykorzystywanych przez klienta drukarek laserowych: )
s N
Nazwa: SPRZEDAWCA
Adres:
Osoba kontaktowa: .
Telefon:
& J

TRESC POROZUMIENIA:

1.Klient otrzymuje do przetestowania kartridz Black Point do drukarki laserowej
...................................................................... 0 Wartosci ........oeueu.en. Zt Netto + 22% VAT.

2. Jezeli okreslony w p.1 kartridz nie spetni oczekiwan Klienta w zakresie jakosci, Klient moze
go zwroci¢ Sprzedawcy w ciggu 1 miesigca/2 tygodni od daty podpisania porozumienia.

3.Kartridz powinien by¢ zwrécony w oryginalnym opakowaniu wraz z kopia niniejszego
porozumienia. Klient nie moze zwréci¢ kartridza z catkowicie wyczerpanym tadunkiem
tonera (tonery beda wazone).

4.W przypadku, gdy Klient nie zwrdci otrzymanego kartridza w terminie okreslonym
w punkcie 2, Sprzedawca wystawi Klientowi fakture VAT na kartridz okreslony w punkcie 1.

5. Zakupiony towar objety jest dozywotnig gwarancja (tj. do momentu wyczerpania tonera).

6. Uzycie produktu Black Point nie narusza warunkéw gwarancji drukarki. .

Podpis Sprzedawcy: ......cceeeveeuvecrnecuenees Podpis Klienta: ......cccoceeeerereernecenicnnennes

Data: e

WYPEENIA KLIENT W PRZYPADKU ZWROTU

Zwracam toner laserowy Black Point, poniewaz
(prosimy o obszerny opis wystepujacych problemow)




